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1 කකාටස: ව්යව්සායක පැතිකඩ 
  
සාමාජික අංක 1  

  

1.1.1 සම්පූර්ණ නම:  ______________________________________________________________  

  

1.1.2 ස්ථාවර ලිපිනය: ______________________________________________________  

  

1.1.3 දිස්ික්කය: _________________________________________________________________  

  

1.1.4 ප්රා.ලේ. ලකාට්ඨාශය: _____________________________________________________________  

  

1.1.5 ජාතික හැඳුනුම්පපත් අංකය (තිලේ නම්ප):    _______________________________ 

  

1.1.6 උපන්දදිනය: _______________________________  

  

1.1.7 ස්ී පුරුෂ භාවය: __________________________________  

  

1.1.8 දුරකථන අංකය: ______________________________________________________    

  

සාමාජික අංක 2(අදාළ වන්දලන්ද නම්ප) :  

 

1.2.1 සම්පූර්ණ නම:  ______________________________________________________________  

  

1.2.2 ස්ථාවර ලිපිනය: ______________________________________________________  

  

1.2.3 දිස්ික්කය: _________________________________________________________________  

  

1.2.4 ප්රා.ලේ. ලකාට්ඨාශය: _____________________________________________________________  

  

1.2.5 ජාතික හැඳුනුම්පපත් අංකය (තිලේ නම්ප): ___________________________________________________  

  

1.2.6 උපන්දදිනය: _______________________________  

  

1.2.7 ස්ී පුරුෂ භාවය: __________________________________  

  

1.2.8 දුරකථන අංකය: ______________________________________________________    

  

සාමාජික අංක 3 (අදාළ වන්දලන්ද නම්ප) :  

  

1.3.1 සම්පූර්ණ නම:  ______________________________________________________________  

  
1.3.2 ස්ථාවර ලිපිනය: ______________________________________________________  

  

1.3.3 දිස්ික්කය: _________________________________________________________________  

  

1.3.4 ප්රා.ලේ. ලකාට්ඨාශය: _____________________________________________________________  



  

1.3.5 ජාතික හැඳුනුම්පපත් අංකය (තිලේ නම්ප):  _______________________________ 

  

1.3.6 උපන්දදිනය: _______________________________  

  

1.3.7 ස්ී පුරුෂ භාවය: __________________________________  

  

1.3.8 දුරකථන අංකය: ______________________________________________________    

 

සාමාජික අංක 4 (අදාළ වන්දලන්ද නම්ප) : 

1.4.1 සම්පූර්ණ නම:  ______________________________________________________________  

1.4.2 ස්ථාවර ලිපිනය: ______________________________________________________  

1.4.3 දිස්ික්කය: _________________________________________________________________   

1.4.4 ප්රා.ලේ. ලකාට්ඨාශය: _____________________________________________________________  

1.4.5 ජාතික හැඳුනුම්පපත් අංකය (තිලේ නම්ප): _______________________________ 

1.4.6 උපන්දදිනය: _______________________________  

1.4.7 ස්ී පුරුෂ භාවය: __________________________________  

1.4.8 දුරකථන අංකය: ______________________________________________________     

 

1.5 වයාපාරික අදහස ඉදිරිපත් කිරීමට ඔබව ලපලඹවූලේ කුමක්ද? (ආර්ික/පුද්ගලික/සමාජ ලහ්තු) 

 

උදා. පවුලේ ආදායම වැඩි කිරීම, මූලයමය වශලයන්ද ස්වාධීන වීම, ඔබට ඇති කුසලතා සහ අත්දැකීම්ප භාවිතා 

කිරීම, පවතින සම්පපත් ඵලදායී ලලස භාවිතා කිරීම, ලමම ක්ලෂ්ත්රයට ආදර්ශයක් වීම, නලවෝත්පාදකලයකු වීම සහ 

තමන්දලේම අනනයතාවයක් වර්ධනය කිරීම ලහෝ ලවනත් ලහ්තු. 



 

  

1.6 ඔබ විසින්ද කණ්ඩායම පිහිටුවා ගත්ලත් ලකලස්ද? කණ්ඩායලම්ප සාමාජිකයන්ද එකිලනකා හඳුනන්දලන්ද 

ලකලස්ද? (කණ්ඩායම්ප සඳහා පමණක් අදාළ ලේ) 

උදා. පාසේ මිතුරන්ද, රැකියා ස්ථානලේ මිතුරන්ද, ආදිය. 

______________________________________________________________________________________________________________  

  

______________________________________________________________________________________________________________  

  

 

1.7 කණ්ඩායලම්ප එක් එක් සාමාජිකයාලේ කාර්යභාරය කුමක්ද? (කණ්ඩායම්ප සඳහා පමණක් අදාළ ලේ) 

 

උදා.  සාමාජික අංක 1 සමස්ථ ලමලහයුම්ප (CEO) කළමනාකරණය කරන කණ්ඩායම්ප නායකයා වන අතර , 

සාමාජික අංක 2  මූලය කටයුතු (CFO) ලමන්දම අලලවිකරණය (CMO)ද , සාමාජික අංක 3 ලමලහයුම්ප කටයුතු  

(COO) භාරව සිටී. එක් පුද්ගලලයකු එක් භූමිකාවකට වඩා නිරූපණය කළ හැකිය. 



  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

2 කකාටස: ව්යාපාරික අදහස  

2.1 වයාපාරික ක්රියාකාරකම්ප අදාළ වන අංශය (කෘෂිකාර්මික/පශු සම්පපත්/ධීවර/ලතාරතුරු හා සන්දනිලේදන 

තාක්ෂණ/නිෂ්පාදන/ලස්වා 

  

__________________________________________________________________________  

  
2.2 වයාපාරික ක්රියාකාරකම්ප වල ස්වභාවය (වයාපාර අදහස පිළිබඳ ලකටි විස්තරයක් සපයන්දන) 

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 

 



2.3 වයාපාරලේ නම: _____________________________________________________  

  

2.4 වයාපාර ලියාපදිංචි අංකය. (තිලේ නම්ප) : ________________________________________  

  

2.5 වයාපාරික ස්ථානලේ ලිපිනය: 

___________________________________________________________________________________  

  

3 ව්න කකාටස: ව්යාපාරික අදහස තකකසේරු කිරීම 
  

3.1 කව්ළඳපළ පර්කේෂණ 

3.1.1 ඔලේ ඉලක්කගත ලවළඳලපාලළහි ප්රමාණය විස්තර කරන්දන. විභව පාරිලභෝගිකයින්ද කී ලදලනක් සිටීද? 

උදා. ඔබ විසින්ද ඔලේ නගරය ලක්නද්ර කරගනිමින්ද  නිවලස් සාදන ලද  විස්ලකෝතු වයාපාරයක් ආරම්පභ කරන්දලන්ද 

නම්ප, නගරලයහි ලකාපමණ පිරිසක් ජීවත් වනවාද සහ විස්ලකෝතු මිලදී ගැනීමට ලකාපමණ පිරිසක් උනන්දදු විය 

හැකිද යන්දන තක්ලස්රු කරන්දන. 

______________________________________________________________________________________________________________  

  

______________________________________________________________________________________________________________  

  

    
3.1.2 ඔලේ ප්රධාන තරඟකරුවන්ද හඳුනා ගන්දන. ඔවුන්ද වර්තමානලේ නියුතු වයාපාරික ක්රියාකාරකම්ප සහ ඔවුන්ද 

තම නිෂප්ාදන ලහෝ ලස්වාවන්ද සදහා මිල නියම කරන්දලන්ද ලකලස්ද යන්දන?.  

උදා. ඔබ ලකෝපි අවන්දහලක් විවෘත කරන්දලන්ද නම්ප, ඔලේ ප්රලද්ශලේ අලනකුත් ලකෝපිහේ ලැයිස්තුගත කර විවිධ 

වර්ගලේ ලකෝපි සහ ලකටි ආහාර සඳහා ඒවාලේ මිල විස්තර කරන්දන. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 



3.2 SWOT විශේකල්ෂණය 

3.2.1 ලවළඳලපාලළහි  ඔබ දකින අවස්ථා සහ තර්ජන ලමානවාද? 

Opportunities අවස්ථා Threats තර්ජන 

උදා. මිනිසුන්ද කාබනික නිෂ්පාදන වලට වැඩි 
නැඹුරුතාවක් දැක්වීලම්ප ප්රවණතාව වැඩි ලවමින්ද 
පවතී. 

උදා. නව ලවළදලපාාළ තරඟකරුලවකු තම 
වයාපාරික ස්ථානය ආසන්දනලේ ලවළදසලක්  විවෘත 
කිරීමට සැලසුම්ප කිරීම. 

    

    

    

    

    

    

    

    

  

3.2.2 වයාපාරයක් වශලයන්ද ඔබලේ ශක්තීන්ද සහ දුර්වලතා ලමානවාද?  

Strengths ශක්තීන්ද Weakness දුර්වලතා 

 උදා. ඔබට විස්ලකෝතු සෑදීම සඳහා පවුලට 
ආලේණික රහස් වට්ලටෝරුවක් තිලේ. 

උදා. අලලවිකරණය සඳහා වන සීමිත මූලය 
පහසුකම්ප. 

    

    

    

    

    

    

  

 

 

 

 



3.3 අව්ශය සම්පත් 

3.3.1 ඔබලේ වයාපාරය සඳහා අවශය ලභෞතික, මානව සහ ඩිජිටේ (අදාළ නම්ප) සම්පපත් ලැයිස්තුගත කරන්දන. 

Physical (tangible)   

ලභෞතික (ස්පර්ශ කළ හැකි) 
Physical (intangible)  

ලභෞතික (ස්පර්ශ කළ 

ලනාහැකි) 

Human  

මානව  

උදා. ලේකරියක් සඳහා වන  
මුළුතැන්දලගයි උපකරණ  

උදා. මාර්ගගත ඇණවුම්ප සඳහා 
ලවේ අඩවියක්  

උදා. දක්ෂ ලේකරිකරුලවක්   

  උදා. ආහාර විකිණීමට 
බලපත්රය. 

  

      

      

      

      

      

  

4 කව්නි කකාටස: ව්යාපාරික අදහස ක්රියාත්මක කිරීම 

4.1 වයාපාරය සඳහා ඉලක්ක 

4.1.1 වසරක් , ලතවසරක්  සහ දසවසරක් තුළ ඔබ ඔලේ වයාපාරය දකින්දලන්ද කිනම්ප ස්ථානයක ද ? 

උදා. වසරකින්ද: ලද්ශීය පාරිලභෝගික පදනමක් ස්ථාපිත කිරීම. ලතවසරකින්ද: ලදවන ලවළඳසැල විවෘත කිරීම. 

වසර 10 කින්ද: කලාපීය වශලයන්ද සුප්රසිද්ධ සන්දනාමයක් බවට පත් කිරීම. 

වසරකින්ද: __________________________________________________________________________________________________  

  

______________________________________________________________________________________________________________  

  

ලතවසරකින්ද:_________________________________________________________________________________________________  

  

______________________________________________________________________________________________________________  

  

වසර දහයකින්ද: 

_________________________________________________________________________________________________  

  

______________________________________________________________________________________________________________  

  

 

 

 

 



4.2 ව්ටිනාකම් කයෝජනාව් 

 

4.2.1 ඔලේ භාණ්ඩය ලහෝ ලස්වාව අද්විතීය වන්දලන්ද කුමක් නිසා ද? 

උදා. අපලේ විසිලකෝතු ලද්ශීය මූලාශ්ර, කාබනික අමුද්රවය වලින්ද සාදා ඇති අතර, ලවනත් ලවළදසැේ වල ලනාමැති 

අද්විතීය රසයන්දලගන්ද ලබා ගත හැක. 

  

  

  

  

  

  

  

 

4.3 මූලික ක්රියාකාරකම්ප 

4.3.1 ඔලේ වයාපාරය සාර්ථක වීමට සිදු කළ යුතු මූලික ක්රියාකාරකම්ප ලමානවාද? 

උදා. ලේකරියක් සඳහා: දිනපතා නැවුම්ප විස්ලකෝතු සැකසීම, සමාජ මාධය ප්රචාරණය සහ ලතාග කළමනාකරණය 

කිරීම. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 



4.4 මුලය  

4.4.1 ඔලේ වයාපාරය පවත්වාලගන යාම සඳහා වන ප්රධාන වියදම්ප හඳුන්දවන්දන. 

උදා. ලේකරියක් සඳහා: කුලිය, වැටුප්, අමුද්රවය, ඇසුරුම්ප සහ උපලයෝගිතා බිේපත්. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 

4.4.2 ඔලේ වයාපාරලයන්ද ආදායම්ප උපයා ගන්දනා ආකාරය විස්තර කරන්දන.  

උදා. ලේකරියක් සඳහා: ලවළඳසැේ තුළ විකුණුම්ප, මාර්ගගත ඇණවුම්ප, වැඩසටහන්ද සඳහා ආහාර සැපයීලම්ප ලස්වා 

සහ සෘතුමය විලශ්ෂ නිෂ්පාදන වලින්ද ලැලබන ආදායම. 

  

  

  

  

  

  

  

  

 

 

 



4.5 පාරික ෝගික ඛණ්ඩනය 

4.5.1 ඔලේ ඉලක්කගත පාරිලභෝගිකයන්ද කවුද? 

උදා. අප වයාපාරලයහි ඉලක්කගත පාරිලභෝගිකයින්ද වනුලේ, ආහාර ලතෝරාගැනීලම්පදී පහසුව සහ ගුණාත්මක බව 

අගය කරන තරුණ වෘත්තිකයන්ද (වයස අවුරුදු 20-35) ය. 

Geographic 

භූලගෝලයීය  
Psychographic  

මලනෝවිදයාත්මක 
Behavioural  

චර්යාත්මක 

 මහාද්වීපය සමාජ පංතිය රුචි 

 

රට  

  

ජීවන රටාව 

 

අරුචි   

කලාපය 

  

වටිනාකම්ප පක්ෂපාතීත්වය   

දිස්ික්කය  

  

ලපෞරුෂය වියදම්ප කිරීලම්ප රටාව 

නගරය  සමාජ මාධය භාවිතය  භාවිතය 

  

  

    

  

  

  

    

  

  

  

    

  

  

    

  

  

    

  

  

  

  

Dem ographic  ජන විකාශනය  

B2C (වයාපාරලයන්ද පාරිලභෝගිකයාට) B2B (වයාපාරලයන්ද වයාපාරයට) 

වයස                                ස්ී පුරුෂභාවය  

  

කර්මාන්දත                       ලස්වක සංඛ්යාව 

ආදායම  

  

  මූලයමය  

වාර්ගිකත්වය/සංස්කෘතිය/ආගම 

  

වයාපාරික ආකෘතිය 

භාෂාව  

  

 නිෂ්පාදන ආකෘතිය (ඇසුරුම්ප/ඇසුරුම්ප ප්රමාණය) 

වෘත්තීය   

  

වයාපාර පරිමාණය (කුඩා/මධය/මහා පරිමාණ) 

  

  

  

  



  

  

  

  

  

  

  

  

4.6 පාරික ෝගික සබදතා 

4.6.1 ඔබ විසින්ද ඔලේ ගනුලදනුකරුවන්ද සමග අඛ්ණ්ඩ සබඳතා වර්ධනය කරගැනීම සදහා  වන අන්දතර් ක්රියා 

සැලසුම්ප කරන්දලන්ද ලකලස්ද? 

උදා. සමාජ මාධයන්දී නියැලීලමන්ද, විදුත් තැපැේ පුවත් පිකා සමඟ පසු විපරම්ප කිරීලමන්ද සහ පුනරාවර්තන 

පාරිලභෝගිකයින්ද සඳහා පක්ෂපාතිත්ව වැඩසටහන්ද ක්රියාත්මක කිරීම. 

  

  

  

  

  

  

  

 

4.7 මාධ්යයන් 

4.7.2 ඔලේ භාණ්ඩ ලහෝ ලස්වාවන්ද අලලවි කිරීමට සහ විකිණීමට ඔබ භාවිතා කරන මාධයයන්දලමානවාද? 

උදා. Instagram සහ ලද්ශීය ආහාර ේලලාේ හරහා අලලවිකරණය; අන්දතර්ජාල ලවළඳසැලක් සහ ලභෞතික 

ලවළදසැලක්   හරහා භාණ්ඩ ලහෝ ලස්වාවන්ද අලලවි කිරීම. 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  


